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鸡病专业网访谈

———————————————————————————

谢百万：XXXXXXXXXX（根据内容提炼标题）

说明↓↓↓

以下为初步访谈提纲

访谈内容回传后，编辑将根据内容进行提炼，如果需要会将提炼后的

提纲再发给您，做补充访谈

本访谈提纲中给您的定位是企业，如果不合适，如果需要以合作社定

位来接受访谈，请把访谈提纲中的企业字样改为合作社或将访谈题目

做相应更改。

访谈提纲：

鸡病专业网：请谢总先给大家介绍一下您企业目前的发展现状和业务

规模。

谢百万：目前企业正在往标准化种鸡场的改进方面做着努力，希望

能给客户提供更优质的鸡苗，目前全年种鸡量为 12万套，品种都是

温氏的 A2品种；明年可以达到 15万套的规模！

鸡病专业网：在您看来近几年国鸡行业养殖端有哪些变化？作为国鸡

行业的种鸡孵化端，您是如何应对这些变化的？有哪些法宝？

谢百万：目前国鸡养殖端正在往标准化，小区化，地区性龙头化方

向发展，行业门槛越来越高已经成为不争的事实！

我们必须根据养殖端的发展，让我们的鸡苗从数量上，质量上，品
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种上，能够满足客户的需求，这也就是我们改进规模化鸡场的原因

所在！

至于法宝嘛，，，其实大家都知道的，只要诚信经营，品质跟的上，

就能够在市场上有一席之地！往往最简单的道理，也是最难做到的

事情！

鸡病专业网：有没有经历过最艰难的时期？是如何度过的？未来几年

有什么样的发展规划？

谢百万：要说最艰难的时期，行业最艰难是在 2020年和 2021年，

而对我个人来讲，我最艰难的时期是在 2016年下半年至 2017年的

上半年！

为什么是这个阶段呢，因为我在 2015年刚进行了一轮投资，导致资

金方面有些紧张，然后又遇到了 16年下半年的极端行情，从而就雪

上加霜了哈哈！

当时没有别的办法，对行业的未来看不清，当时对行业也丧失了信

心，不敢贷款。通过卖车 卖房吧，才度过了这段艰难的岁月！也还

好 资金及时的补充上来，算是挽救了信誉，成就了现在的我吧！

未来对企业的规划有三点吧

第一点 还是要在质量上下手，做到没有最好，只有更好。

第二点 投资建设标准化，数字化的孵化车间。

第三点 以后不要盲目的扩产，稳扎稳打，有足够的抗击市场风险能

力！
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鸡病专业网：谢总选择合作伙伴的标准是什么？

谢百万：有规模，有信誉，认可产品的价值观

鸡病专业网：有没有想对业内同行想说的话？

谢百万：想说的话有千万句，总结一下就是，从 2020年开始，行业

经受了前所未有的冲击，原因大家都知道的！我想对大家说声：辛

苦了同志们！我们面对的压力只有我们行业人才能机会到！希望大

家能够早日满血复活，对家庭，对企业，对自己有个圆满的交代！

附：企业简介：

章丘市华诚家禽养殖专业合作社，成立于 2007年！

一直致力于国鸡的发展！


